
 

 

 

 

 

 

 

Key Account Manager

Langhus, Norge  100% Fast stilling

____ 

Tremco CPG (Construction Products Group) Europe og RPM International Inc er en av verdens ledende 
byggevareprodusenter. Konsernet leverer løsninger til fuging, liming og isolasjon til passiv brannsikring, 
vanntetting, tak og slitesterke gulvsystemer. Tremco CPG har egne produksjonsenheter i Europa, og selger 
sine løsninger til distributører, arkitekter, entreprenører og sluttbrukere.  
 
I Norge heter selskapet Tremco CPG Norway og omsetter for ca. 50 millioner i året. Administrasjonen og 
lageret er lokalisert på Langhus 30 min. utenfor Oslo. Mer informasjon om selskapet og våre produkter: 
www.tremcocpg.no 
 
Det er nå behov for å styrke det norske teamet med en Key Account Manager, og vi ser etter en kandidat 
som kan bidra positivt til arbeidsmiljøet og videre vekst for selskapet. 
 
Arbeidsoppgaver 
____ 
 

• Salg av produkter og konstruksjonsløsninger tilpasset kundens behov 
• Aktivt bidra til å styrke markedsposisjonen og øke kjennskapen til Tremco CPG og  

merkevarene  Flowcrete, Nullifire og illbruck 
• Finne og utvikle nye kunderelasjoner 
• Styrke og videreutvikle eksisterende kunderelasjoner 
• Systematisk bruk av CRM-systemet (Salesforce) 
• Produktdemonstrasjoner, teknisk rådgivning og opplæring  
• Representere selskapet på stands, messer og kundearrangement 
• Kvalitetssikre leveranse fra ordrebekreftelse til levering hos kunde for å sikre en god 

kundeopplevelse  
 

Ønsket erfaring og kompetanse 
____ 
 

• Erfaring med oppsøkende salgsarbeid og kundekontakt 
• Relevant utdanning vil veie positivt 
• Erfaring fra byggebransjen er en fordel, men ikke et krav 
• God IT-forståelse og erfaring med bruk av CRM-systemer 
• God muntlig og skriftlig fremstillingsevne på norsk og engelsk 

https://www.tremcocpg.eu/nb-no/


 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Personlige egenskaper 
____ 

• Positiv og serviceinnstilt  
• Gode kommunikasjonsevner 
• Selvgående og initiativrik 

• Effektiv og løsningsorientert 
• Planmessig og strukturert 

 
 

Vi tilbyr et uformelt og hyggelig arbeidsmiljø med god mulighet for personlig utvikling, og konkurransedyktige 
betingelser.  
 
Arbeidsted: Langhus. Reisevirksomhet må påregnes. 

Ansettelsesform: 100 % fast stilling. 
 

Tiltredelse snarest.  

Søknad og CV sendes til daglig leder Benjamin Jeffries på e-post benjamin.jeffries@tremcocpg.com så raskt 
som mulig og senest innen 15. januar 2025.  
 
Aktuelle kandidater vil bli kontaktet fortløpende.  

 

mailto:benjamin.jeffries@tremcocpg.com
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