
 

 

 

 

 

 

Chargé d’affaires Distribution H/F  

Dépts, N°10 52 70 90 25 39 21 89 18 58 71 39 01  

Tremco CPG France fabrique des produits de construction hautes performances pour les 

exigences de plus en plus complexes de l'industrie de la construction. Nos principales marques 

européennes - illbruck, Flowcrete, Nullifire, Vandex, Tremco, Dryvit et Nudura proposent des 

produits et services pour l'étanchéité des joints, le collage, l'isolation, la protection passive contre 

l'incendie, le revêtement de sol, l'étanchéité des toits et la protection/réparation du béton. Notre 

large gamme de solutions nous rend particulièrement adaptés pour résoudre les défis complexes 

auxquels sont confrontés les architectes, les entrepreneurs, les développeurs et les artisans 

d'aujourd'hui. 

 

Missions principales  
▫ Approcher directement les distributeurs professionnels spécialisés  
▫ Développer les référencements plateforme dans les agences  
▫ Promouvoir et vendre les produits (étanchéité, collage et protection feu passive) et les services 
associés de TREMCO CPG France auprès des responsables achats  
▫ Développer et fidéliser le portefeuille clients confié par un apport de nouveaux clients et par le 
développement  
▫ Atteindre et dépasser les objectifs quantitatifs et qualitatifs  
▫ Appliquer sur le terrain la politique commerciale de l’entreprise

Profil  
Savoir-faire et savoir-être : Avoir une 
méthode et une approche commerciale 
structurée • Savoir et aimer convaincre, faire 
preuve d’assertivité et de leadership pour 
amener ses clients à conclure un partenariat • 
Avoir une vision claire de sa feuille de route et 
des initiatives à prendre pour atteindre ses 
objectifs. • Aisance relationnelle et capacité à 
créer du lien avec ses clients • Ecoute active 
et envie de comprendre pour trouver des 
solutions • Capacité à échanger avec des 
interlocuteurs de tous niveaux • Faire preuve 
d’autonomie tout en cultivant et appréciant le 
travail en équipe. 

 
 
 
Expérience professionnelle : une 
expérience commerciale confirmée et réussie 
est indispensable. La connaissance du milieu 
du Bâtiment sera appréciée.  
Formation(s) : formation commerciale type 
BTS MUC ou BUT TC.  
 
Contact  

Merci d’adresser CV, lettre de motivation, et 
prétentions de salaire à  

virginie.galerneau@tremcocpg.com 
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